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1. Cos’è la dinamicità tariffaria? 
2. Come si stabilisce la bottom rate? 
3. Come invece la rack rate? 
4. Qual è la variabile più importante nella determinazione di un rialzo tariffario? 
5. Che considerazioni vanno fatte per definire una corretta politica di cancellazione?
6. Cos’è la parity rate? 
7. Come si gestisce la disponibilità di camere online di una struttura? 
8. In che casi posso pensare di abbassare la tariffa al di fuori del periodo coperto dalla mia politica di cancellazione? 
9. Cosa mi può portare a scindere la vendita della mia struttura in più linee tariffarie? 
10.  Quando invece posso semplicemente decidere di applicare dei supplementi alla mia batteria di tipologie? 
11.  Qual è, mediamente, la camera più importante su cui impostare i miei ragionamenti di prezzo?
12.  Quali sono i due elementi principali per poter creare una buona tariffazione di partenza? 
13.  Qual è la differenza tra trend revenue e trend di mercato? 
14.  Come si valuta la salute di un canale online? 
15.  Che cos’è il “Lastminute”? 
16.  Che cos’è il RatePar e come si calcola? 

